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Kuuluisia viimeisia sanoja...

 "Olemme johtava toimittaja maailmassa, ja meilla
on maailman paras tuote.”

 "Meilla el ole kilpailijoita.”
« "Hyva tuote myy itsensa.”

« "Taytyy lOytaa partneri, joka jakaa meidan
vision.”

 "Ala suunnittele, sinne vaan! Liika suunnittelu
tappaa luovuuden.”

* "Rahoittaja tuo kansainvalistymisen osaamiseen.”
e "Hankitaan osaajat jostain kv-yrityksesta.”
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Ohjelmistoyritysten panostukset

Kotimaassa Ulkomailla

7%
Myyntd |,

Mark&ihointi

54 %
R&D @
@ Tuotanto
6 % konsultointi
14 % kaytto, yllapito

11 %
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Partneritapaaminen
Amerikkalaisen partnerin huoli

e QOletko sinda ammattilainen?

* Toimiiko tuotteesi yhdessa meidan tuo
kanssa?

o Myynti-/ markkinointimateriaali?
* Tuotko lisdarvoa asiakkaillemme?
o Karsiikd imagomme?
e Olet puhdas teknologiayritys
- haluavatko asiakkaat maksaa siita?
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Tunnettuus
saksalainen asiakas

e En tunne teita!

* En tunne yritystanne!

* En tunne tuotteitanne!

* En tunne asiakkaitanne!

* En tunne yrityksenne tavoitteita!
* En tunne yrityksenne mainetta!

* NIIN - mita halusittekaan myyda minulle?
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Kotityot kuntoon
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Kuinka loydan sen oikean?

Yhdesta on
hankala
valita

Ala lahde
ensimmaisen
matkaan

Luota
kriteereihisi

Suomalaiset
lahtdolettamat elvat
valttamatta pade
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Turhia odotuksia

Ala luota siihen, etta

 Epasuora kanava luo myyntia

e Kanava toimil yksinaan

* Globaali sopimus ison pelurin kanssa
on paras ratkaisu

* Yksinoikeuden antaminen on must
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Oikelta vaatimuksia

Edellyta

o Koulutettua myyntia ja tukea

* Yhteisesti sovittuja tavoitteita ja
business plania ja seuraa niiden
toteutumista

e Osallistumista markkinointiohjelmaasi
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g?c rinero BUSINess-mahdollisuuksia

maallmalta

50 vientikeskusta 40 maassa

Globaali ICT Team: 9 henkea + yli 30 ICT}
busineksen paikallisosaajaa ympari
maailmaa

/© Finprory /15



Qﬂ FINPRO
Kuinka Finpro voi auttaa kanava-asioissa?

e Tuotteen valmius kanavamyyntiin

* Peitto ja segmentointi; mahdollisuudet eri
markkinoilla

« Kanavavaihtoehdot

e |deaalipartnerin kriteerit

e Partnershipin roolit ja velvollisuudet

o Partneri-arvolupauksen rakentaminen
« Konkreettinen kanavan rakentaminen
e Partneriohjelma
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